
Freundliche Spezialisten
Ihre Immobilienmakler in Waldshut-Tiengen





Büro Tiengen

Wir über uns 
Bei uns kümmert sich ein ganzes Team um Ihre Anliegen!

Bei RE/MAX Freundliche Spezialisten in Waldshut-Tiengen herrscht Teamwork. Jeder 
Mitarbeiter hat sein Expertenbereich um Ihren Immobilienverkauf so angenehm und 
stressfrei wie möglich zu gestalten. Vom ausgebildeten Immobilienmakler, eine Marke-
ting- und Fotografie-Expertin bis zum BackOffice – wir arbeiten gemeinsam für Sie!

Die gute Qualität unseres Büros lässt sich durch zahlreiche Referenzen, Auszeichnun-
gen und Kundenbewertungen hinterlegen. Wir sind zum Testsieger im Landkreis-Walds-
hut von der Zeitung „Die Welt“ gewählt und gehören wir laut dem Focus-Magazin zu den 
TOP Immobilienmaklern und das seit mehreren Jahren. Auch im RE/MAX-Netzwerk sind 
wir vorne mit dabei und seit Jahren unter den 10 erfolgreichsten Büros in Deutschland.

Wir verstehen uns als Ansprechpartner und Problemlöser für unsere Kunden. Daher 
gehören Veranstaltungen, Informations-Ratgeber und Vorträge, Immobilienmessen und 
vieles mehr zu unserer Dienstleistung. Als innovatives Unternehmen bleiben wir immer 
am Ball und haben die Online-Wertermittlungen, das Homestaging und das Bieterver-
fahren nach Waldshut-Tiengen gebracht.



Unser sympathisches Kompetenzzentrum
 

Thomas Nägele
Immobilienkaufmann, Büroinhaber u. Bankfachwirt

1969 in Bad Säckingen geboren und lebe seither in Tiengen. Nach 
dem Abitur habe ich die Ausbildung im elterlichen Bauträgerbetrieb 
als Immobilienkaufmann (IHK) abgeschlossen. Danach war ich 
17 Jahre als Immobilienmakler und Finanzierungsberater für eine  
ansässige Bank tätig. Ich verstehe mich außerdem als Unternehmer 
und Coach für unser Team.

Nicole Nägele
Rechnungswesen u. Homestaging

1971 in Bad Säckingen geboren und verheiratet mit Thomas Nägele. 
Mit ihm zusammen habe ich zwei Kinder. Ich bin verantwortlich für 
den Büroauftritt, das Rechnungswesen und das Homestaging (pro-
fessionelle Möblierung des Wohnraums).

Angela Jenne
Immobilienwirtin WAF u. MarktWert-Maklerin

1992 in Stühlingen geboren, lebe ich seitdem in unserem schönen 
Landkreis Waldshut. Nach der Fachhochschulreife und der Ausbil-
dung bei RE/MAX zur Bürokauffrau, schloss ich auch meine Fort-
bildung zur Immobilienwirtin WAF über RE/MAX ab, damit ich Ihnen 
stets den besten Service bieten kann. 
Es ist mein Ziel, Ihnen im Rahmen der Immobilienvermittlung so viel 
Arbeit wie möglich abzunehmen. 

Jochen Sarnow
Immobilienmakler IHK

Guten Tag! Mein Name ist Jochen Sarnow, ich bin 1964 in Stühlingen 
geboren. Als Immobilienmakler in unserem Remax Team ist es mein 
Bestreben jedem unserer Kunden das passende Objekt zu vermit-
teln. Ich begleite unsere Kunden von der Suche einer Immobilie bis 
zum Kauf und der Übergabe sowie bei der Interessentensuche und 
Abwicklung bei einem Verkauf.



Hanna Kutter
Marketing u. Fotografie

1997 in Waldshut geboren, lebe ich seitdem im Landkreis  
Waldshut-Tiengen. 2018 habe ich die Ausbildung zur Kauffrau für 
Büromanagement erfolgreich bei RE/MAX abgeschlossen. Mei-
ne Aufgaben umfassen den Bereich Marketing, Fotografie, Social  
Media und die Leitung des Backoffice.
Ich freue mich, auch Ihre Immobilie im besten Licht präsentieren  
zu dürfen!

Tanja Meier
Backoffice

1985 in Waldshut geboren. Ich lebe mit meinem Mann und  
meinen 2 Kindern in Oberlauchringen.
RE/MAX bietet mir die Möglichkeit Familie und Beruf unter  
einen Hut zu bringen. Sie finden mich bei Backoffice-Tätigkeiten.

Natalina Lai
Immobilienmaklerin IHK u. Backoffice

2000 in Stühlingen geboren, lebe ich seitdem im Landkreis Walds-
hut-Tiengen. 2020 bin ich dem RE/MAX Team in Tiengen als Auszu-
bildende Kauffrau für Büromanagement beigetreten und habe diese 
2022 erfolgreich abgeschlossen.
Meine Aufgaben umfassen meine Kollegen zu unterstützen, sowie 
Besichtigungen durchzuführen. Gerne helfe ich unseren Kunden 
auch bei weiteren Fragen



Die Marke RE/MAX

RE/MAX ist ein Franchise-Unternehmen in über 100 Ländern und 
weltweiter Marktführer in der Immobilienbranche.

Die Erfolgsgeschichte: 

•	 1973 von Dave Liniger in Denver (Colorado) gegründet 
•	 1994 kommt RE/MAX nach Europa
•	 seit 1996 in Deutschland 

Daten, Fakten und Zahlen: 

•	 über 100 Länder
•	 80 Büros in der Schweiz
•	 rund 200 Büros mit 900 Maklern in Deutschland
•	 Europa 2.223 Büros und 29.000 Makler 

Profitieren auch Sie von dem RE/MAX Maklernetzwerk und unserer Zusammenarbeit, 
insbesondere mit unseren Partnerbüros in der Schweiz. 

Die Kraft der starken Marke und das überproportionale Wachstum von RE/MAX in  
Europa bieten für Verkäufer, Vermieter, Käufer und Mieter beste Perspektiven. Dadurch 
profitieren unsere Kunden von mehr Marketing und einem größeren Interessenten- und 
Objektpool. 

RE/MAX Waldshut-Tiengen:

•	 2021: 64 Verkäufe und 34 Vermietungen
•	 2022: 60 Verkäufe und 34 Vermietungen



Auszeichnung „Die Welt“
 
Der Erwerb und die Veräußerung einer Immobilie, ist für die meisten Menschen ein Vor-
gang, bei dem eine professionelle, fachkundige Unterstützung von ersten Überlegungen 
an, bis zum Einzug oder Verkauf unerlässlich ist. Die Bedeutsamkeit eines Immobilien-
unternehmens selbst steigt stetig. 

Umso wichtiger ist es, den richtigen Partner für Immobiliengeschäfte an seiner Seite zu 
haben, der in jeder Lebenslage ein professioneller, seriöser Dienstleister ist. Service und 
Beratung, Marketing und Kommunikation, Fachkenntnisse und Kompetenzen sind Para-
meter, die sich messen lassen.

Die DMA (Deutsche Markenallianz GmbH) in Kooperation mit DIE WELT 
führt Qualitätsanalysen in der Immobilienbranche durch. In rund 75 Städ-
ten wird durch umfangreiche, neutrale Tests analysiert, wer die Besten der 
Besten in ihrer Region sind. Ziel ist es, Bürgerinnen und Bürgern eine hoch-
wertige Orientierungs- und Entscheidungshilfe zu bieten und eine nachhaltige, kunden-
orientierte Qualitätsförderung in der professionellen Immobilienvermittlung zu etablieren. 

Der Qualitätstest
Folgende Kriterien wurden zur Messung berücksichtigt:

•	 Unternehmensanalyse  
(Webpräsenz, Webseite,  
Imagebildung, Werbematerialien,  
Bereitstellung Marktberichte usw.) 

•	 Kontaktaufnahme  
(Exposéanfrage, Kundenberatung  
und -betreuung) 

•	 Exposé/Informationen zur Immobilie  
(Gestaltung, Übersichtlichkeit,  
Fotos, Informationsgehalt, Qualität,  
Visualisierung usw.) 

•	 Angebots-/Unternehmensanalyse  
(Zusatzdienstleistungen,  
Bewertungen usw.)



Folgen Sie uns auf Social Media?
Hier informieren wir Sie über aktuelle Immobilienangebote, Neuigkeiten zu Immobilien-
wissen und unseren Veranstaltungen. Gleich abonnieren und nichts mehr Verpassen!

					     @remaxwaldshuttiengen 

					   

					     remax_waldshuttiengen

					   

					     Remax Immobilienmakler Waldshut Tiengen

Entdecken Sie unsere Homepage

www.remax-waldshut.de

Erfahren Sie mehr über Ihr RE/MAX Büro in Waldshut-Tiengen. Wer wir sind, wie wir  
arbeiten und warum ausgerechnet wir für Sie arbeiten sollten. 

Außerdem informieren wir Sie zu aktuellen Themen im Immobilienbereich oder Veran-
staltungen und zeigen Ihnen einen Einblick unserer Kundenempfehlungen. Selbstver-
ständlich finden Sie hier auch unsere aktuellen Immobilienangebote. 



Ratgeber und Checklisten
 

Ratgeber, Checklisten und Informationsbroschüren zu verschiedenen Themen rund um 
die Immobilie finden Sie zum kostenlosen Download auf unserer Homepage.

und vieles mehr ...



Unser Marketingplan

umfasst folgende, auf Ihre Immobilie individuell zugeschnittene Marketingmaßnahmen:

Aufbereitung der Immobilie

•	 Wertermittlungen anhand des aktuellen Marktes,  
basierend auf Ortskenntnissen und jahrelanger Erfahrung  

•	 Unterlagenzusammenstellung inklusive Energieausweis-Erstellung 

•	 exklusive, hochwertige Exposé-Broschüren  

•	 überarbeitete Grundrisspläne 

•	 360°-Online-Besichtigungstouren und Luftbildaufnahmen 

•	 Inserate in Print- und Onlinemedien sowie auf Social Media 

•	 Schilder- und Flyerwerbung, Schaufensteraushänge, Nachbarschaftsinformation 

•	 Interessenselektion, eigene Suchkunden 

•	 verschiedene Verkaufsmöglichkeiten 

•	 Gemeinschaftsgeschäfte mit Maklerkollegen, weltweite Vermarktung 

•	 Begleitung zum Notartermin, umfangreicher After-Sales-Service
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Open House Veranstaltungen

Open House bedeutet offene Besichtigung, an der Interessierte zu einem gegebenen 
Termin unverbindlich und ohne Anmeldung eine Immobilie besichtigen können. 
Natürlich ist Ihr Immobilienmakler dabei vor Ort. 
Ziel ist es, möglichst viele Kunden zeitgleich aufeinander aufmerksam zu machen.

Online-Bereitstellung auf zahlreichen Portalen



Professionelle Immobilienfotografie
... weil der erste Eindruck zählt!



Homestaging

Es ist möglich mit einem Beleuchtungs-, einem guten Einrichtungs- und Farbkonzept 
eine Immobilie wesentlich ansprechender zu gestalten. Wir übernehmen das gerne für 
Sie – direkt in Ihrer Immobilie oder virtuell.

Beispiel reales Homestaging 	 		          

Beispiel virtuelles Homestaging

Schön-Wetter-Korrektur	 	    



Immobilienmakler-Netzwerk

RE/MAX in der Schweiz

Ein großer Vorteil der Marke RE/MAX ist die Vernetzung und die Zusammenarbeit mit 
weltweiten RE/MAX-Maklerkollegen. 

Auch wir in Waldshut-Tiengen haben bereits zahlreiche Gemeinschaftsgeschäfte erfolg-
reich abgeschlossen, insbesondere mit unseren Schweizer Kollegen. Daher wird Ihre 
Immobilie auch als Inserat in den Schweizer Immobiliennews, als Aushang in Schau-
fenstern der Partnerbüros und auf dem Schweizer Portal „Homegate“ beworben.

RE/MAX Immobilien fürs Leben
in Eglisau

Das Büro von Markus Kohler gehört
zu den erfolgreichsten Büros in der 
Schweiz.

Durch die Grenznähe aber wir 
Hand in Hand mit Ihnen zusammen. 

RE/MAX Immobilien
in Frick

Lukas Rüetschi vertritt mit seinem 
RE/MAX Büro das Fricktal.

Für Gemeinschaftsgeschäfte stehen 
wir jederzeit mit Ihm in Kontakt.

RE/MAX Immobilien
in Baden

Das Team um Michael Unold, 
Kurt Koller und Miriam Burkhart 
freut sich auf gemeinsame 
Kunden.



Zufriedene Kunden 

stehen bei uns an erster Stelle. Daher sind wir an regionalen Veranstaltungen vertre-
ten und laden zu eigenen Events ein. Jährliche Kundenevents, Immobilienmessen und 
Fachvorträge finden regelmäßig statt und werden immer gut angenommen.

Sie finden uns aber auch an Tiengener Stadtfesten und bei Sportveranstaltungen unse-
rer Sponsor-Vereine, wie der Tennisclub Rot-Weiß Tiengen.

RE/MAX Immobilien fürs Leben
in Eglisau

Das Büro von Markus Kohler gehört
zu den erfolgreichsten Büros in der 
Schweiz.

Durch die Grenznähe aber wir 
Hand in Hand mit Ihnen zusammen. 

RE/MAX Immobilien
in Baden

Das Team um Michael Unold, 
Kurt Koller und Miriam Burkhart 
freut sich auf gemeinsame 
Kunden.

Kundenevent

Immobilienmesse						      Tennisclub Rot-Weiß Tiengen						    



Immobilienmarkt in Waldshut-Tiengen
Wann platzt die Immobilienblase?

Diese Frage bekommen wir sehr häufig zu hören.
Und unsere ehrliche Antwort lautet – wir wissen es nicht.

Wenn man sich genauer mit dem Thema befasst, findet sich auch keine exakte Defini-
tion was eine Blase genau ist. Die UBS (Schweizer Großbank) veröffentlichte erst vor 
kurzem eine Studie, die feststellt, dass Immobilien in Deutschland, insbesondere in den 
Ballungsgebieten „zu teuer sind“. München und Frank- furt seien die Städte mit dem 
höchsten Blasenrisiko.

Aber was bedeutet nun zu teuer?

Meist bewertet man einen Markt mit einem Vervielfältiger, d.h. die Netto-Jahreskaltmiete 
bezogen auf den Kaufpreis. Dieser Wert wird genutzt, um einzelne Regionen zu verglei-
chen.

Und hier kommt die gute Nachricht. Laut einer Analyse des Focus-Magazins gehört der 
Landkreis Waldshut-Tiengen auf den dritten Platz der 16 noch zum Kauf empfohlenen 
Landkreisen in Deutschland.

Während in Stuttgart die Mietrenditen bei gerade nur noch 2,8 % liegen, sind sie in Mün-
chen bei 1,5 %. Wir liegen in Waldshut im Schnitt bei um die 4 % und sogar die Kauf-
preisprognose ist leicht positiv.

Wann sollte ich daher als Käufer einsteigen?

Den richtigen Zeitpunkt zum Kauf oder Verkauf gibt es nie, den weiß man immer erst in 
der Zukunft. Aber eine Sache können wir Ihnen verraten:

„Immobilien können weder verloren gehen noch gestohlen oder mitgerissen werden. Mit 
gesundem Menschenverstand gekauft, vollständig bezahlt und mit angemessener Sorg-
falt verwaltet, handelt es sich um die sicherste Investition der Welt.“

Franklin D. Roosevelt



Möchten Sie den Wert 
Ihrer Immobilie erfahren?

Über unser Online-Tool erhalten Sie innerhalb von 
wenigen Minuten eine grobe Einschätzung 
zu Ihrer Liegenschaft: 

www.immobilienwert-waldshut.de 
				        oder hier scannen →

Preisentwicklung im Landkreis Waldshut

→ Auf unserer Homepage finden Sie jährliche Marktberichte, bezogen auf Ortschaften im Landkreis.

Bestandsimmobilien (Häuser) zum Kauf

RE/MAX Immobilienpreis-Index

Seit Jahren werten wir die durchschnittlichen Kaufpreise für Bestandsimmobilien im 
Landkreis Waldshut aus. Im Vergleich zum Jahr 2013 sind die Preise für Häuser um 58% 
und für Wohnungen um 68% gestiegen. 



Energieausweis
 

Der Energieausweis bewertet ein Gebäude energetisch. 
Wenn Sie für Ihre Immobilie keinen vorliegen haben, wird dieser durch uns erstellt.

Energieausweis ist Pflicht: 

Bei Verkauf, Vermietung oder Verpachtung eines Objektes muss dem potentiellen Inte-
ressenten ein Energieausweis vorgelegt werden. Dies gilt auch für Nichtwohngebäude. 

Es gibt zwei Arten des Energieausweises: 

•	 Der Verbrauchsausweis legt die Verbrauchswerte der vergangenen Jahre zugrun-
de, die stark vom Verhalten der Bewohner abhängen: tatsächlicher Energieverbrauch 
innerhalb eines Zeitraumes. 

•	 Der Bedarfsausweis wird anhand einer technischen Analyse aller Gebäudearten er-
stellt (Nutzerverhalten unabhängig). Diese Variante ist deutlich exakter: voraussicht-
licher Energiebedarf unter Normbedingungen. 

Herzstück eines jeden Energieausweises ist die Farbskala mit den Effizienzklassen A+ 
bis H. So lässt sich schnell der Energieverbrauch für Heizung und Warmwasserberei-
tung abschätzen. 



Bieterverfahren

Immer häufiger werden Immobilienangebote nicht mit einem fixen Verkaufspreis son-
dern im Bieterverfahren mit einem Startpreis angeboten. Aber was genau steckt  
dahinter?

Beim Bieterverfahren wird der endgültige Kaufpreis, wie der Name schon verrät, in einem 
Auktionsverfahren gefunden. Der aufgerufene Startpreis stellt hierbei das Mindestgebot 
dar. Sie als Interessent haben die Möglichkeit nach der Besichtigung ein schriftliches 
Gebot abzugeben.

Kaufpreisangebote sind immer schriftlich einzureichen. Eine schriftliche Finanzierungs-
bestätigung Ihrer Bank oder einen Eigenkapitalnachweis in voller Kaufpreishöhe sind 
Voraussetzung und müssen dem Kaufpreisangebot beigefügt werden. Ein bindender 
Vertrag kommt jedoch erst mit der notariellen Beglaubigung zustande.

Letztendlich bleibt der Eigentümer in seinen Entscheidungen aber frei. Er kann sich also 
für den Käufer mit dem höchsten Gebot oder für einen Käufer aufgrund von Sympathie 
entscheiden.

Weitere Informationen inklusive Erklärvideo
gibt es auf unserer Homepage
								            
								        oder hier scannen →Freundliche Spezialisten

Hauptstraße 12 I 79761 Waldshut-Tiengen  
07741 5556 I www.remax-waldshut.de

 
Mehr Infos →

Immobilienverkauf im Bieterverfahren?

Ihre Experten für einen fairen & garantierten 
Verkauf innerhalb von 2 Monaten!

fair
für Käufer

und Verkäufer

transparente
Angebotsabgabe  

Erfolgsgarantie 
bei 91,8 %



Kundenstimmen

Liebes Remax-Team, ich kann nur gratulieren! Von der ersten tele-
fonischen Kontaktaufnahme bis zum Notartermin mit Unterschriften 
auf dem Vertrag hat alles einwandfrei funktioniert. Und das in einem 
enormen Tempo! Was bei einem Mitbewerber über 12 Monate nicht 
abgewickelt wurde, klappte hier in weniger als zwei Monaten. Vielen 
Dank, werde bei Bedarf wieder auf Euch zukommen! 

R. Weissenberger, Verkäufer

Wir können über RE/MAX Tiengen nur positives berichten und wer-
den Sie sehr gerne weiterempfehlen. Insbesondere möchten wir uns 
bei Frau Jenne bedanken! Sie war zu jeder Zeit engagiert, hilfsbereit 
und hatte immer eine positive Einstellung beim Verkauf unseres El-
ternhauses. Wir fühlten uns immer sehr gut aufgehoben. Vielen Dank 
und mit freundlichen Grüßen!

Familie Rheiner, Verkäufer

Wir bedanken uns bei Herrn Sarnow für die professionelle und 
schnelle Abwicklung des Verkaufs unserer Liegenschaft. Hr. Sarnow 
hat uns von Anfang an sehr kompetent beraten. Wir haben Herrn 
Sarnow als sehr freundliche und ruhige Person kennengelernt und 
es war immer sehr angenehm mit ihm zusammen zu arbeiten. Wir 
möchten ihn sehr gerne weiterempfehlen. 

Olga Behr, Verkäuferin

Vielen herzlichen Dank für das unheimlich toll gestaltete Exposé - 
Sie haben das großartig gemacht. Außerdem gratulieren wir zu den 
bestens gelungenen Fotos mit richtigem Licht, gekonnter Einstellung 
und mit dem Öffnen der Vorhänge haben Sie die unglaubliche Aus-
sicht der Natur ins Haus geholt. Somit haben Sie die Wertigkeit des 
Hauses gekonnt in Szene gesetzt und für die Vermarktung eine top 
Arbeit abgeliefert.

H. Berghold, Verkäuferin



Wir sind sehr froh die komplette Abwicklung beim Verkauf unserer 
Wohnung in Hände von Profis gegeben zu haben. Für die kompeten-
te, schnelle Abwicklung beim Verkauf können wir nur die Note 1 ver-
geben. Wir bedanken uns bei Herrn Nägele und seinem tollen Team 
und werden die freundlichen Spezialisten RE/MAX auf jeden Fall wei-
terempfehlen.

W. und A. Münch, Verkäufer

Die Wohnung verkaufen wie in Hollywood! Mit dem Homestaging sah 
unsere Wohnung wertiger, moderner und einladend aus. So konnte 
sie auch schnell verkauft werden. Perfekt und sehr professionell. Vie-
len Dank!

C. Schütz, Verkäuferin

Fantastischer professioneller Service vom ersten Kontakt bis zum er-
folgreichen Verkauf meiner Immobilie. Ich würde dieses Immobilien-
büro allen Verkäufern und Käufern als One-Stop- Shop empfehlen.

M. de Buitlear, Verkäuferin

Wir können das RE/MAX-Team aus Tiengen nur loben und weiter 
empfehlen! Sie kümmern sich um alles, wir haben uns total aufgeho-
ben gefühlt. Und sie machen ihren Job wirklich professionell! Unser 
Dank geht an Nicole Nägele, die uns im Rahmen des Homestaging 
wertvolle Tipps gegeben hat, an Hana Kutter die geniale Photos der 
Wohnung gemacht hat, und nicht zuletzt an Maren Büche, die die 
Besichtigungen organisiert und durchgeführt hat! Es hat mit Euch zu-
sammen sehr viel Spaß gemacht, VIELEN DANK dafür!

Carola und Dieter Müller, Verkäufer



Checkliste für Ihren Immobilienverkauf
Für die Bewertung und den Verkauf Ihrer Immobilie benötigen wir einige Unterlagen. 

Für den Wohnungsverkauf: 

☐  Lageplan
☐  Grundrisse
☐  Teilungserklärung und Gemeinschaftsordnung
☐  Wohn- und Nutzflächenberechnung
☐  Aktueller Grundbuchauszug
☐  Wirtschaftsplan
☐  Wohngeldabrechnungen
☐  Rücklagen
☐  Protokolle der letzten 3 Eigentümerversammlungen
☐  Gebäudeversicherungsnachweis
☐  Aufstellung der getätigten Investitionen
☐  Grundschuldbriefe
☐  Mietverträge
☐  Grundsteuerbescheid
☐  Information zum Denkmalschutz und/oder Sanierungsgebiet
☐  bekannte Mängel
☐  Auskunft zu Baulasten
☐  Aufstellung der Heiz- und Betriebskosten (3 Jahre) oder Energieausweis (Pflicht!) 

Für den Hausverkauf: 

☐  Lageplan
☐  Grundrisse und Schnittpläne
☐  Wohn- und Nutzflächenberechnung
☐  Aktueller Grundbuchauszug
☐  Gebäudeversicherungsnachweis
☐  Aufstellung der Heiz- und Betriebskosten (3 Jahre) oder Energieausweis (Pflicht!) 
☐  Wartungsheft der Heizanlage
☐  Grundschuldbriefe
☐  Grundsteuerbescheid
☐  Mietverträge
☐  Bebauungsplan
☐  Information Denkmalschutz und/oder Sanierungsgebiet
☐  Auflistung bekannter Mängel
☐  Auskunft zu Baulasten

Es reicht, wenn Sie die Ihnen vorliegenden Unterlagen bereit halten.  
Alle weiteren Daten fordern wir gerne selbst an. 





RE/MAX Freundliche Spezialisten
Hauptstraße 12
D-79761 Waldshut-Tiengen

E freundliche.spezialisten@remax.de
T +49 (0) 7741 5556

www.remax-waldshut.de
Jeder RE/MAX-Lizenznehmer und RE/MAX-Franchisenehmer ist jeweils ein rechtlich eigenständiges Unternehmen.
Die Objektdaten beruhen auf Angaben des Auftraggebers, für die wir keine Gewähr übernehmen. 

Ihre Immobilienmakler für 
Waldshut-Tiengen und Umgebung
Bei uns kümmert sich ein ganzes Team um Ihre Anliegen.Ihre Immobilienmakler  
für Waldshut-Tiengen und Umgebung
Bei uns kümmert sich ein ganzes Team um Ihre Anliegen. 

RE/MAX Freundliche Spezialisten
Hauptstraße 12, 79761 Tiengen 
Kaiserstraße 6, 79761 Waldshut

E 	 freundliche.spezialisten@remax.de
T	 +49 (0) 7741 5556
F	 +49 (0) 40 380 178 957 48

www.remax-waldshut.de

Jeder RE/MAX-Lizenznehmer und RE/MAX-Franchisenehmer ist jeweils ein rechtlich eigenständiges Unternehmen.
Wir übernehmen keine Gewähr für die Richtigkeit der Daten und Zahlen. 

RE/MAX Freundliche Spezialisten
Hauptstraße 12
D-79761 Waldshut-Tiengen

E freundliche.spezialisten@remax.de
T +49 (0) 7741 5556

www.remax-waldshut.de
Jeder RE/MAX-Lizenznehmer und RE/MAX-Franchisenehmer ist jeweils ein rechtlich eigenständiges Unternehmen.
Die Objektdaten beruhen auf Angaben des Auftraggebers, für die wir keine Gewähr übernehmen. 

Ihre Immobilienmakler für 
Waldshut-Tiengen und Umgebung
Bei uns kümmert sich ein ganzes Team um Ihre Anliegen.


