Homestaging
Rucken Sie lhre Immobilie ins rechte Licht

REMAX

Freundliche Spezialisten






GEMEINSAM FUR SIE -
ERFAHREN SIE, WAS UNS SO BESONDERS MACHT.

Bei REMAX Freundliche Spezialisten in

Waldshut-Tiengen setzen Wir auf
Zusammenarbeit. Jeder unserer
Mitarbeiter bringt sein Fachwissen ein,

um lhren Immobilienverkauf SO
reibungslos und angenehm wie moglich
Zu gestalten. Ob ausgebildete

Immobilienmakler, Marketing- und
Fotografie-Profis oder unser BackOffice-
Team - wir arbeiten Hand in Hand fur Ihr
Anliegen.

Die hohe Qualitat unserer Arbeit wird
durch zahlreiche Referenzen,
Auszeichnungen und positive
Kundenbewertungen belegt.

So wurden wir von der Zeitung ,Die
Welt® zum Testsieger im Landkreis
Waldshut gewdhlt und zahlen laut Focus-
Magazin seit

mehreren Jahren zu den besten
Immobilienmaklern. Auch im REMAX-
Netzwerk gehdren wir konstant zu den
zehn erfolgreichsten Blros in
Deutschland. Wir verstehen uns als lhre
kompetenten Ansprechpartner und
,Probleml&ser®.

Ihnen nicht nur
sondern auch

Daher bieten wir
persdnliche Beratung,
Veranstaltungen,
Informationsbroschiren, Vortrage, Immo-
bilienmessen und vieles mehr.

Als innovatives Unternehmen bringen wir
kontinuierlich neue Ideen in die Region -
wie beispielsweise Online-
Wertermittlungen, Homestaging und das
Bieterverfahren.




UNSER TEAM - Lernen Sie uns kennen

Thomas Nagele

Immobilienkaufmann, Bankfachwirt und Biiroinhaber von
REMAX Waldshut-Tiengen

1969 in Bad Sackingen geboren, absolvierte ich eine
Ausbildung im elterlichen Bautragerbetrieb als
Immobilienkaufmann. Nach 17 Jahren als Makler und
Finanzierungsberater bei einer Bank machte ich mich 2009
selbststandig und unterstitze heute als Unternehmer und
Coach mein Team.

Nicole Nagele

Leitung Backoffice, Homestaging

1971 in Bad Sackingen geboren und verheiratet mit
Thomas Nagele, leite ich das Backoffice und bin
verantwortlich fUr Marketing, Fotografie, Buchhaltung
und Rechnungswesen. Zudem bin ich leidenschaftlich
im Homestaging tatig, um lhre Immobilie optimal zu
prasentieren.

Angela Jenne

Immobilienwirtin WAF, REMAX Ambassador

Ich bin 1992 in Stihlingen geboren und lebe in Lauchringen.
Nach meiner Fachhochschulreife und einer Ausbildung zur
Burokauffrau bei REMAX 2011 habe ich die Weiterbildung zur
Immobilienwirtin WAF abgeschlossen. 2023 habe ich zusatzlich
das Seminar zum DEKRA zertifizierten Sachverstandigen
absolviert, um meinen Service weiter zu verbessern. Mein Ziel
ist es, Ihnen bei der Immobilienvermittlung méglichst viel Arbeit
abzunehmen.

Jochen Sarnow

Immobilienmakler IHK

Ich bin Jochen Sarnow, 1964 in Stuhlingen geboren und
Immobilienmakler im REMAX-Team. Mein Ziel ist es,
meinen Kunden das ideale Objekt zu vermitteln und Sie
wahrend des gesamten Prozesses - von der Suche bis
zur Ubergabe oder dem Verkauf - zu begleiten.




Natalina Lai

Immobilienmaklerin IHK

Geboren 2000 in Stuhlingen, lebe ich im Landkreis
Waldshut. 2020 begann ich meine Ausbildung zur Kauffrau
fir BlUromanagement bei REMAX und schloss sie 2022
erfolgreich ab. Parallel dazu absolvierte ich die
Weiterbildung zur Immobilienmaklerin IHK. Ich freue mich,
auch Sie bei lhrer Immobilienreise begleiten zu durfen - sei
es bei einem Verkauf, einem Kauf oder einer Vermietung.

Eva-Maria Baumgartner

Immobilienmaklerin IHK,

Finanzexpertin & Bankfachwirtin

Geboren 1966 in Waldshut, lebe ich seitdem im Landkreis
Waldshut. Nach meiner Ausbildung zur Bankkauffrau 1989 und
der Weiterbildung zur Bankfachwirtin 2010, machte ich mich
2017 als Finanzexpertin  fir Immobilienfinanzierungen
selbststandig. 2024 schloss ich die Ausbildung zur
Immobilienmaklerin IHK ab und bin nun parallel bei REMAX
tatig, um Ihnen fachkundige Betreuung zu bieten.

Sina Ebner

Backoffice, Marketing, Immobilienfotografie

Ilch wurde 2003 in Bad Sackingen geboren und lebe im
Landkreis Waldshut. Nach meiner kaufmannischen
Ausbildung 2023 trat ich im Oktober 2024 dem REMAX-Team

Immobilienfotografie tatig bin.

Joana Ndagele

Duale Studentin, Maklerassistentin

Ich wurde 2005 in Schaffhausen geboren und lebe seitdem in
Tiengen. Nach meinem Abitur 2024 verbrachte ich ein Jahr in
Neuseeland im Rahmen eines Work-and-Travel-Aufenthalts.
2025 begann ich anschlieBend mein duales Studium zur
Immobilienwirtin. Mein Ziel ist es, meine Kollegen bestmodglich
zu unterstltzen und moglichst viel praktische Erfahrung zu
sammeln, um spater selbst als Maklerin tatig zu sein.

bei, wo ich vorallem im Marketing
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Homestaging ist fir uns
Herzensangelegenheit

Eine Immobilie zu kaufen ist immer eine
emotionale Entscheidung und der erste Eindruck
meist entscheidend. Mit Homestaging bereiten Sie
Ihre Immobilie perfekt vor und Uberzeugen durch
Vorstellungsmoglichkeiten - real oder virtuell!

Fir uns ist das eine Herzensangelegenheit.
Viele Immobilien wéaren einfacher und
schneller zu verkaufen, wenn sie liebevoll und
mit Képfchen vermarktet werden wirden.

" Wie verkaufen Sie lhr Auto? " Es wird
gereinigt, geputzt und poliert — nichts anderes
ist es beim Immobilienverkauf.




Homestaging bei einer bewohnten Immobilie

Es werden vor allem die Dinge, die nicht zum
taglichen Leben gebraucht werden, in
Umzugskartons verpackt und eingelagert.
Dekorationen und Familienbilder werden fir den
bevorstehenden Umzug versorgt. Die
Raumlichkeiten werden frisch gestrichen und
auch ein Teil der M&bel wird schon einmal
eingelagert.

Der Homestager dekoriert und mobliert dann die
Wohnung. Es wird ein Konzept erstellt, damit ein
roter Faden bei der Besichtigung zu Grunde
liegt.

Dabei sollten die Funktion der R&ume klar
ersichtlich und gedanklich auch noch Platz fur
die Mobel der Interessenten sein. Fir den
Verkaufer wird eine Mappe mit entsprechenden
Raumfotos angefertigt, damit er die Immobilie
vor jeder Besichtigung herrichten kann.

Manche bewohnte Immobilie braucht auch nur
einen ,Wellnesstag“. An diesem Tag helfen alle
Bewohner dem Homestager die Immobilie auf
Vordermann zu bringen.

Die unbewohnte Immobilie

Das ist der Idealzustand fir den Verkauf und
den Homestager. Nach eventuell notwendigen
Malerarbeiten wird der Wohnraum komplett vom
Homestager mobliert und dekoriert.

Die vorgegebenen Farben (z.B. im Bad und in
der Kiche) werden in das Gesamtkonzept des
Homestagings mit einbezogen.

Dieses Konzept wird stimmig und harmonisch
umgesetzt. Das Licht spielt eine sehr gro3e und
wichtige Rolle. Die R&umlichkeiten muissen
ausreichend ausgeleuchtet sein.

Ubrigens kénnen die verwendeten Mébel vom
Homestager ausgeliehen werden. Diese bleiben
fir die Verkaufszeit in der Immobilie. Sollten noch
Moébel vorhanden sein (z.B. bei einer geerbten
Immobilie), werden diese teilweise mitbenutzt. Es
gibt auch bestimmt das eine oder andere Stlck
des Eigentimers, welches mitbenutzt werden
kann.



Wie Zuhause fuhlen!

Auch beim Verkauf einer Immobilie ist es sinnvoll, etwas Geld zu investieren und damit die Chancen fir
einen guten Preis zu erhdhen. Als Homestager richten wir lhre Immobilie so ein, dass sich
Kaufinteressenten direkt wie Zuhause fihlen!




Beleuchtung, Einrichtung & Farbe

Es ist méglich mit einem Beleuchtungs-, einem guten Einrichtungs- und Farbkonzept eine Immobilie
wesentlich ansprechender zu gestalten. Wir tUbernehmen das gerne fir Sie — direkt in Ihrer Immobilie oder
virtuell.

Gegenuberstellung der Vor- und Nachteile
+ gréBere Interessentengruppe
+ klrzere Verkaufszeit
+ hoéherer Verkaufspreis
- Kosten (H6he abhéngig von den MaBnahmen)
- Aufwand

Der Ablauf

. Erstbesichtigung zum  Kennenlernen der
Immobilie und Vorher-Fotos

. Ein Konzept wird erstellt und Varianten werden
vorgestellt

. Ein Angebot Uber die MaBnahmen wird erstellt

. Planung der Termine und Organisation

. Durchfiihrung des Homestaging

. Professionelle Nachher-Fotos






Virtuelles Homestaging

Wir renovieren Ilhre Immobilie auch virtuell. Wie das gehen soll?

Ganz einfach - wir fotografieren lhre Immobilie im "IST-Zustand" und zeigen Ihnen mit einem
virtuellen Renovierungs-/Einrichtungsbeispiel wie Ihre Immobilie aussehen kénnte. Das geht
Ubrigens auch als virtuelle 360°-Tour.
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Neubau Visualisierungen

In einem Rohbau fehlt oftmals die Vorstellungskraft, wie die Immobilie nach der Fertigstellung aussehen
kann. Mit unseren virtuellen Renovierungs- und Einrichtungsbeispielen liefern wir potentiellen
Kaufinteressenten eine ldee.




Schonwetter Korrekturen

Das Wetter spielt beim Fototermin nicht immer mit. Gerade im Herbst und Winter, wenn der Himmel
grau ist und die Wiese braun, erscheint die Immobilie nicht wie sie sollte. Aber auf den nachsten
Sommer warten? Geht auch nicht. Wir haben die Lésung:




lhre Immobilienmakler far
Waldshut-Tiengen und Umgebung

Bei uns kiimmert sich ein ganzes Team um lhr Anliegen.

REMAX Freundliche Spezialisten
HauptstralBe 12

DIE §WeLT
D-79761 Waldshut-Tiengen

— RE/MAX -

E freundliche.spezialisten@remax.de
T +49 (0O) 7741 5556

A
"REMAX
www.remax-waldshut.de

Jeder REMAX-Lizenznehmer und RE/MAX-Franchisenehmer ist jeweils ein rechtlich eigenstandiges Unternehmen. Wir Gbernehmen keine
Gewabhr fur die Richtigkeit der Daten und Zahlen.
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